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Auf Wachstumskurs* Mehrgleisig fahren 
Stabiles Wachstum bei 74% der 

Unternehmen, 36% wachsen 
stärker als der Wettbewerb. 

90% der Unternehmen
verfolgen mehr als einen 

Wachstumspfad.

* Top-Wachstumsstrategien

Wie wachsen
Stütze Kerngeschäft, geringe Risikobereitschaft*

organisch

neue Produkte und Dienstleistungen

neue Kundengruppen

85%

50%

46%

Fusionen/Zukäufe

mit dem Markt wachsen

Entwicklung eines neuen Geschäftsmodells

33%

30%

19%

Internationalisierung 
18%

** Auszug geplanter Technologie-Investitionen für mehr Wachstum

Durch Kundenkenntnis wachsen – 
bei Blockchain fehlt die Fantasie**

Drei von vier Unternehmen planen 
Investitionen in Technologien.

Womit wachsen
Wachstumsturbo Wissen – Geiz ist geil ist out*

neue Technologien 50%

Preissenkungen 6%

Anreize für Mitarbeiter 25%

mehr Produktvielfalt 58%

Aus- und Weiterbildung 59%

* Auszug der in den vergangenen 3 Jahren ergri�enen Maßnahmen

Voraussetzungen und
Hindernisse für Wachstum

Wer sich selbst hinterfragt, wächst eher*  

�exible IT-Landschaft

59%

Selbstre�exion

71%

Prozesse und 
Abläufe umbauen

67%

Umbau der Organisation

65%

agiles Arbeiten

64%

Know-how wird knapp**

* Wachstumserfordernisse
** Auszug relevanter Wachstumshemmnisse 

CRM 57%

Block-chain 8%

KI 24%

Big Data 33%
Lösungen 
für mobile 
Endgeräte

40%

SO WACHSEN 
UNTERNEHMEN IN 
DEUTSCHLAND

* eigene Einschätzung der vergangenen drei Jahre

23% 
forcieren 

internetbasierte 
Geschäftsmodelle.

28% 
wollen durch 

Partnernetzwerke 
wachsen.

fehlende Technologien 

10%
fehlende Infrastrukturen 

10%

verunsicherte Mitarbeiter 

35%

Fachkräftemangel

55%

rechtliche Rahmenbedingungen 

47%

erhöhter Wettbewerbsdruck 

40%


